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Inovacni a podnikatelsky ekosystém VUT

JIC meziuniverzitni VS predmét
pro rozvoj a podporu podnikavosti

VUT - Rozvoj a realizace podnikatelského napadu
MUNI - Inovace a podnikani
MENDELU - Startup Mendelu

kdy: od 17. 2. az do 5. 5. 2026
kde: vyuka probiha na JIC, koferencni mistnost SALM

Nl = MUNT *MENDELU _—




HLEDANI NAPADU

BLOK 1
podnikatelsky mindset

BLOK 2
prace s napadem a tvorba
tymu

Uvédomuiji si svoje silné
stranky, které pfinasim do
prace v tymu. Vime, jaky
problém jsme se rozhodli resit
a proc.

Jd1E




blok 01 |

ut 17. 2. 2026 v 14:00-17:00

Jd1E

Katarina Adamkova
Key Account Manager

pro marketing produktu JIC
a Privodkyné predmétem
na JIC

Uvod do pfedmétu.

podnikatelsky mindset

Libor Horeni
Mentor at JIC Student Development
Team

Podnikatelsky pribéh.
Jak prijit na dobry napad?
Trendy, tipy, success stories.




blok02 | prace s napadem, tvorba tymu

ut3.3.2026v 14:00-17:00

Jd1E

Veronika Chvalkova

Specialist at JIC Student Development
Team

Workshop:
Tymova spoluprace
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®

Vsichni

Tymova aktivita:

Networking

a rozdélovani do tymu.

Martin Krivanek
Startup konzultant na JIC

Workshop:
Jak z dobrého napadu

udélat skvely.



Jd1E

VALIDACE NAPADU

BLOK 3
zakaznik, trh a konkurence

BLOK 4
validace projektu

BLOK 5
finance a cenotvorba

Validovali jsme myslenku
naseho projektu a vime jakou
hodnotu pfinasime naSemu
zakaznikovi. Vytvofili jsme nas
prvni business plan.




blok03 | zakaznik, trh a konkurence

ut 10. 3. 2026 v 14:00 - 17:00

Jd1E

Hana
Sudakova

Prednaska:
Zakaznik, trh a
konkurence.

Lean Canvas metoda.

Mentoring session 1:
Validace ndpadu, zdkaznik, konkurence a vstup na trh.

Markéta Filipenska
Team leader in student
development team v JIC

Jifi Zhor
Student Service Specialist
atJIC

Natalie Vencovska
Coordinator of startup community

Vit Chlebovsky
University teacher, B2B Business
Developer & mentor

Alena Safrova Drasilova
Startup Consultant v JIC

Pavla Marcianova
University teacher & enterpreneur



blok04 |

validace projektu

ut 17. 3. 2026 v 14:00 - 17:00

Ales Filipensky
Investment Director
v Garage Angels

Prednaska:
Jak validovat svuj
napad?

Jd1E

Panelova diskuse na téma:
Na fuckupech stavim Uspésné
podnikani.

Moderatorka:

Markéta Filipenska
JIC

Ondrej Venclik
Plastic guys

Vojtéch Oravec
Ranketta

@%@
®

Vsichni

Tymova aktivita:
Networking a pizza v pUlce
semestru



Jd1E

blok05 | finance a obchod

ut 31. 3. 2026 v 14:00 - 17:00

Viktor Fiala, ACCA
Group Chief Financial Officer v Kontent.ai

Prednaska s diskusi:

Finance jako zaklad
fungovani firmy

Dima Melnik
Pricing Advisor
Saas$ Pricing Advisor v SALESDOCK

Workshop:
Go to pricing



Jd1E

ROZVOJ PROJEKTU

BLOK 6
jak prezentovat svij
projekt?

BLOK 7
mentoring a moznosti
financovani projektu

BLOK 8
pravni minimum a
marketing pro startupy

Vime, jak rtiznému publiku jasné
sdélit, jaky problém nas projekt
resi. Zname ruzné zdroje
financovani a jak (s)pravné
zalozit formu.




blok 06 | jak prezentovat svuj projekt?
ut7.4.2026v 14:00-17:00

Jd1E

Marta Zemanova
Human Potential Specialist v JIC
Lektorka v Minutovy recnik

Workshop:
Jak odprezentovat svUj

projekt?



blok 07 |

ut 14. 4. 2026 v 14:00 - 17:00

David Severa
Principal KUMST Brno

Prednaska:
Financovani projektda.

Jd1E

financovani a mentoring

Mentoring session 2:
Byznys planovani, finance a financovani, vstup na trh, marketing.

Vit Chlebovsky
University teacher, B2B Business
Developer & mentor

Markéta Filipenska
Team leader in student
development team v JIC

Alena Safrova Drasilova
University teacher

Karoline Wunsch
Startup Consultant v JIC

Pavla Marcianova
University teacher & enterpreneur

Natalie Vencovska
Coordinator of startup community




blok 08 | pravni minimum a marketing pro startupy

ut 28. 4. 2026 v 14:00 - 17:00

Jd1E

Pavla Komendova Michal Antos
Advokadtka v Setina, Advokadt v Setina,
Komendovad & Partners Komendova & Partners
Prednaska:

Pravni minimum pro startupy.
Zalozeni firmy krok za krokem.

Katarina Adamkova
Key Account Manager
pro marketing produktt JIC

Prednaska:
Marketing pro zacinajici
startupy



Jd1E

PREZENTACE PROJEKTU

BLOK 9
final pitch session

Odprezentovali jsme nas
projekt zkusenym mentoriim
a ziskali cennou zpétnou
vazbu. Vime, zda chceme
myslenku prendaset do praxe.




blok 09

final pitch session

ut 5.5.2026 v 14:00 - 17:00

Komise a mentofi:

Libor Hofeni
Mentor at JIC Student
Development Team

Jd1E

Veronika Stépankova Ales Filipensky
Business konzultantka v Investment Director
JIC v Garage Angels

Jan Prenosil
Technology Transfer
Manager at MENDELU

Matéj Buril
Head of Economic and
Legal Department TTO



HLEDANI NAPADU

VALIDACE NAPADU

BLOK 1
podnikatelsky mindset

BLOK 3
zakaznik, trh a konkurence

BLOK 2
prace s napadem a tvorba
tymu

BLOK 4
validace projektu

Uvédomuiji si svoje silné stranky,
které prinasim do prace v tymu.
Vime, jaky problém jsme se
rozhodli fesit a proc.

Jd1E

BLOK 5
finance a cenotvorba

Validovali jsme myslenku naseho
projektu a vime jakou hodnotu
pfinasime naSsemu zakaznikovi.

Vytvorili jsme nas prvni business

plan.

ROZVOJ PROJEKTU

BLOK 6
jak prezentovat svij
projekt?

PREZENTACE PROJEKTU

BLOK 9
final pitch session

BLOK 7
mentoring a moznosti
financovani projektu

BLOK 8
pravni minimum a
marketing pro startupy

Vime, jak riznému publiku jasné
sdélit, jaky problém nas projekt
resSi. Zname razné zdroje
financovani a jak (s)pravné zalozit
formu.

Odprezentovali jsme nas projekt
zkusenym mentortiim
a ziskali cennou zpétnou vazbu.
Vime, zda chceme myslenku
prenaset do praxe.




Zapocet je udélen na zakladé véasného dodani pribéznych ukold,
aktivni ucasti na jednotlivych blocich a na zavérecné prezentaci,
ktera bude adresovat vSechna nize uvedena kritéria.

b I o k 1 Kritérium Co hodnotime

Je jasné popsan problém, navrzené reseni a cilovy
zakaznik.

Napad (problém — reseni — zakaznik)

y 4
p 0 d m I n ky Ideace a volba tématu Jt? vysvétlen proces vzniku napadu a duvod volby daného
tématu.
V 4 A4
za p o Ct u Validace napadu Je popsan zpusob ovéreni napadu, ziskana zpétna vazba a

hlavni zjisténi.

Je predstaven zakladni business model a Uivaha o cené /

Business model a cena v , ,
hodnoté pro zakaznika.

Studenti reflektuji prinosy projektu, uceni a fungovani
tymu.

. MUIN T “MENDELU

Reflexe a tymova spoluprace




Garanti a priivodce na JIC VS pfedmétu

Vit Chlebovsky Alena Krejci Alena Safrova Drasilova Katarina Adamkova
garant na VUT garantka na MENDELU garantka na MUNI pravodkyné predmétem
chlebovsky@vut.cz alena.krejci@mendelu.cz alena.safrova.drasilova@econ. ¢ Jic

muni.cz adamkova@jic.cz

. MUIN T “MENDELU
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a podnikatelsky ekosystém VUT

JIC meziuniverzitni VS predmét
pro rozvoj a podporu podnikavosti

VUT - Rozvoj a realizace podnikatelského napadu
MUNI - Inovace a podnikani
MENDELU - Startup Mendelu
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